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UEM Edgenta 通过数字和可持续性创新解决方案对长期增长持乐观态度 

- 公司的“Edgenta of the Future 2025”愿景通过其多元化的产品组合、技术主张和在高增长市场的

新区域扩张，加快了数字解决方案的推出。 

- 数字解决方案引领长期增长，推动可持续性医疗解决方案，不仅参与管理当前的复苏工作，同时

应对未来挑战。 

- 尽管面临短期挑战，财务业绩的增长证明了公司的审慎努力和业务基本面的弹性。 

 

吉隆坡，9 月 1 日 - 区域领先的资产管理和基础设施解决方案公司 UEM Edgenta Berhad（“UEM 

Edgenta”或“公司”）完成了 2021 财年上半年（1H FY2021）的标准化净利润为 1670 万令吉，收入为 

10 亿令吉。 

 
公司在今早的虚拟简报会上讨论了结果，由公司董事经理/首席执行员 Syahrunizam Samsudin 与首席

财务员 Hillary Chua 和首席战略员 Rais Imran 领导，同时还分享了 UEM Edgenta 下半年的增长前景。 

 
Syahrunizam 表示：“尽管在具有挑战性的背景、行动管制和疫情的影响下，我们将继续专注于推动
我们的数字解决方案，特别是在加强业务的可持续性。在我们“Edgenta of the Future 2025”
（“EoTF25”）愿景的推动下，我们坚决在多个行业中管理和扩展我们的各自业务，同时我们通过创新
和技术解决方案进入新市场，以我们的第一个数字生态系统平台 Edgenta NXT 为主，再加上扩展我
们的医疗保健支持服务产品，其中包括第一个基于云的数字医疗保健解决方案 QuickMed。我们对客
户提供优质服务的承诺仍然存在，因此为我们的业务存在加深根基，并寻求潜在的机会和投资以促进
增长。” 

 
2021 财年上半年（1H FY2021） 经营业绩 
2021 财年上半年，公司的医疗保健支持部门（Healthcare Support）报告收入同比去年同期（Y-o-
Y）增长 14.1%，这得益于新加坡和台湾赢得的关键运营合约、以及马来西亚特许经营业务的更高变
化订单。该部门在 2021 财年上半年录得 6.45 亿令吉的收入和 3710 万令吉的税前利润（PBT），相
对 2020 财年上半年则分别为 5.654 亿令吉和 2760 万令吉。2021 财年第二季度（Q2 FY2021）的收
入增长至 3.355 亿令吉，回顾期内的税前利润为 1730 万令吉。该部门续最近在新加坡和台湾取得了
为多家医院提供医院支持服务、与在马来西亚为八家医院提供现场混合重症监护病房（Field Hybrid 
Intensive Care Unit）合约后，正积极寻求在新加坡和台湾的新机会。其中在新加坡的合约有
Alexandra Hospital 与 Tan Tock Seng Hospital；在台湾的合约则有 Taitung Christian Hospital、 Wei 
Gong Hospital、 National Taiwan University Hospital East Campus 及 Cheng Ching Ben Tang 
Hospital。 
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在持续充满挑战的经营环境背景下，物业和设施解决方案部门（Property and Facility Solutions 

“PFS”）在 2021 财年上半年的收入为 7850 万令吉，税前利润为 1120 万令吉。 在 2021 财年第二季

度，该部门的收入和税前利润比去年同季（Q-o-Q）下降，分别为 3,590 万令吉和 340 万令吉，这是

由于整体流动限制的波动和需操纵具有挑战性的工作环境。在引入其智能设施管理（Smart Facilities 

Management）系统作为主要产品化为优势之后，该部门将在高价值商业领域以及工业建筑中寻求更

多项目。由于集团于 2021 年 4 月进军沙特阿拉伯市场，该部门将借助公司在迪拜的影响力，进一步

巩固其在海湾合作委员会（Gulf Cooperation Council “GCC”）地区的地位。 

 
该部门也正在本区域中积极寻找商机，在其现有的新加坡和台湾市场进军更高附加值的服务，同时扩

展到沙特阿拉伯和其他海湾合作委员会国家等新的高增长市场。 在沙特阿拉伯，本公司正在筹备与当

地合作伙伴合并一家合资企业实体，该合作伙伴此前已与公司签订了业务探索备忘录。成立后，该合

资企业实体将致力于在该地区瞄准医院支持服务和综合设施管理领域的大型项目。 

 
在 2021 财年的剩余时间里，由医疗保健支持部门领导的资产管理部门将继续履行现有合约，同时将
其解决方案多样化，跨越传统的医疗保健支持服务，并有助于推动国家在疫情后的复苏工作。 

 
基础设施服务部门（Infrastructure Services）在 2021 财年上半年的收入为 2.508 亿令吉和税前利

润为 1770 万令吉，相比 2020 财年上半年分别为 2.682 亿令吉和 3290 万令吉，这是由于车辆交通量

减少导致维护工作减少、高速公路的工作订单减少、推迟了更高价值的基础设施项目等原因。在 

2021 财年第二季度，该部门在收入为 1.415 亿令吉的基础上，税前利润为 1160 万令吉。与上一季度

相比，这分别提高了 90.2% 和 29.5%。 该部门将继续完成现有工作并维持卓越运营模式，以保护各

部门的利润率。 

 
以 Opus Consultants 为代表的公司资产顾问部门（Asset Consultancy）在 2021 财年上半年收入为 

3990 万令吉，而去年同期为 4700 万令吉。收入下降主要是由于疫情中当前项目的延误和延期。该部

门在 2021 财年第二季度的收入为 2030 万令吉，税前亏损为 790 万令吉。 随着疫苗接种率的良好进

展和行动管制令的放宽，基础设施服务和资产咨询部门预计至 2021 财年第三季度末将有逐步改善。 

 
展望 2021年 
作为其多元化收入战略的一部分，公司确定了三大关键支柱—扩大业务范围和深化其解决方案基础、

增强核心业务和优化产品，在技术主张中提取价值、将 UEM Edgenta 在 2025 年转变为以数字技术支

持、专注于医疗保健的解决方案公司。 
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 推出 UEM Edgenta 的数字生态系统 
作为其 EoTF25 愿景的一部分，随着公司涉足数字技术业务，最近推出的数字生态系统 Edgenta NXT 

预计将成为公司增长的驱动力。Edgenta NXT 利用 UEM Edgenta 系统创新的专业知识转化为技术知

识产权，涉足支持云端和软件即服务  (“SaaS”) 模式的解决方案，其中包括  QuickMed、Smart 

Building, Smart Asset Management, Smart Project Management 及 Smart Roadways 等由云端伙伴

阿里云（阿里巴巴集团数字技术和智能骨干）提供支持的一系列现成解决方案。 

 
Edgenta NXT 数字生态系统有三个主要产品，即 Edgenta NXT Cloud、Edgenta NXT Marketplace 和 

Edgenta NXT Procure，全都将为客户提供一系列基于云的专有管理解决方案，以连接、优化和简化

客户的业务运营。 

 
Syahrunizam 说：“由 Edgenta NXT 领导的数字医疗、基础设施和智能设施管理解决方案等技术支持

平台将推动新的收入来源，并改善我们在综合设施管理和医疗保健领域的价值主张。我们对在未来三

到五年内建立订单簿持乐观态度。Edgenta NXT 是我们通过新产品和新市场扩张的下一阶段增长，特

别是现在数字技术是各个业务建立具有未来弹性和创造可持续性增长的主要因素。我们最终是为客户

的业务创造价值。” 

 
除 Edgenta NXT 外，该公司的目标是通过其泛马来西亚和海湾合作委员会的战略扩展到高增长市场，

并在新加坡和台湾现有市场提升价值链，从而实现长期收入增长。凭借公司目前的订单额为 116 亿令

吉，以及在 2021 财年获得超过 7 亿令吉的新合约，UEM Edgenta 准备进一步推动其产品的可持续

性，从而为公司提供长期盈利的可见度，并加强其在国际市场上的影响力 。 

 
“我们对于新合作、收购新业务和扩大在无机增长市场的投资组合的前景持乐观态度。我们将考虑我

们运营所在行业的潜在目标以刺激下一阶段的增长，并提供可改善我们运营的技术解决方案，” 

Syahrunizam 补充道。 

 
 扩展综合可持续性医疗保健 
在持续支持冠病抗疫过程中，UEM Edgenta 坚定不移地为该地区所有受其照顾的公立和私立医院提

供不间断的医疗支持服务。随着国家加快疫苗接种工作，UEM Edgenta 通过在八打灵再也 UEM 

Edgenta 学习中心由 QuickMed 提供支持，成立了私营冠病评估中心，旨在协助政府的冠病评估工作。

QuickMed 是一个基于云的数字医疗解决方案，旨在通过智能医疗保健平台弥合医疗保健服务供应商

与公众之间的差距，从而提高医疗保健的可及性和质量，为全科医生诊所提供替代初级医疗保健管理

系统的方法 。 
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最近，UEM Edgenta 还获得了卫生部授予的为期 16 个月的家庭检疫监控系统（Home Quarantine 

Monitoring System “HQMS”）合同，目标是在巴生谷和森美兰州芙蓉的七个冠病评估中心和七个地区

卫生办公室部署该系统。UEM Edgenta 将以电子跟踪设备的形式向卫生部提供 30,000 个射频识别标

签（Radio-Frequency Identification“RFID”），这将启用一天 24 小时的监控。与当地生态系统伙伴

Armadillo Safety Sdn. Bhd. 和 Envotech Sdn. Bhd 合作，该被动和主动监测服务计划将确保完病患完

全遵守隔离令。  

 
私营冠病评估中心还配备了聚合酶链反应 (Polymerase Chain Reaction “PCR”) 移动实验室，也称为

现场移动测试设施 (Mobile On-Site Testing Facility “MOSTFAC”)。这是 UEM Edgenta 与可靠合作伙

伴共同发起的一项举措，旨在帮助政府减轻负担，通过部署能够快速检测冠病的移动设施，还有采用 

RFID 电子手链形式的家庭检疫监控系统。 

 
除了提供基本的医疗支持服务外，UEM Edgenta 与马来西亚卫生部一起开发了现场混合重症监护病

房（Field Hybrid Intensive Care Unit），这是一个移动 ICU 病房，配有自己独立的电源、氧气和水供

应，可部署在八家医院，其中包括位于雪兰莪巴生的 Tengku Ampuan Rahimah 医院。 

 
-完- 

 

关于 UEM Edgenta Berhad 
UEM Edgenta（www.uemedgenta.com）是本区域一家主要资产管理及基本设施解决方案公司，它
也是 UEM 集团成员公司。作为一家在马来西亚证券交易所上市的公司（KLSE: EDGENTA），我们
的专长包括医疗支援及产业与设施解决方案，以及概括大道和铁路的基本设施，还有通过 OPUS 
Consultants 提供项目管理及工程设计能力。  
 
在其 Edgenta of the Future 2025 愿景的指导下，UEM Edgenta 的整个资产生命周期提供的全套服务
都由科技推动，包括咨询、采购和施工规划、运营、维护、优化、修复以及升级等。横跨多个行业的
数字解决方案使 UEM Edgenta 有望在 2025 年成为一家专注于医疗保健和基础设施服务的技术驱动
型解决方案公司。 
 
UEM Edgenta 目前在马来西亚、新加坡、印尼、台湾、印度及阿拉伯联合酋长国拥有营运据点。 
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